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Prix de location : 199€ HT/mois 59€ HT /mois

Durée du contrat de location minimum : 3 ans 1 an 

Durée de Garantie : Sur la durée du contrat Sur la durée du contrat

Nb max de location de trot. possible
Il n’y a pas de limite, seul le nombre de station changera (30 

trottinettes max par station)
30 trottinettes

Frais de livraison
Inclus jusqu’à 100 kms

Supérieur à 100kms : sur devis

Sur Grenoble et agglomération : 15€

Entre 30 et 100 kms de Grenoble : 50 € 

Supérieur à 100kms : sur devis

Frais d’installation stations parking 
Le parking possède : 
Une borne de rechargement 
un keypad électronique
une porte individuelle
un casier de rangement
connectivité (comporte 3 prises USB dont une USB-C)
Personnalisation possible du parking trottinette

Inclus pour la première station
Forfait de 2.500€ / station supplémentaire

2.500€ / station

Maintenance préventive (révision complète)
Semestrielle (Inclus dans l’offre)
Trimestrielle (5€ / trottinette)

Semestrielle : Forfait de 25€ annuel / trottinette
Trimestrielle : Forfait de 35€ annuel / trottinette

Maintenance corrective
Forfait déplacement : 70€ + prix des pièces
Intervention dans les 48h ouvrées

Forfait déplacement : 70€ + prix des pièces
Intervention dans les 72h ouvrées

Assurance (casse, vol) Inclus dans l’offre 7€ /mois

Application pour les salariés Inclus dans l’offre Inclus dans l’offre

Possibilité de rachat après location Oui avec abonnement au logiciel de 5€/mois Oui avec abonnement au logiciel de 5€/mois

Accès backoffice Oui Oui

Délais de livraison 1 mois 1 mois

SAV & Hotline (horaires, délais)
Mail + téléphone – SAV 5 jours /7, 8h – 20h
Prix d’un appel local

Mail + téléphone – SAV 5 jours /7, 8h – 20h
Prix d’un appel local

Audit mobilité Offert 550€
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Pour préparer vos élèves (challengers et non challengers)

Toute la classe bénéficie du coaching





• Présentation du coach

• Rappel des objectifs de la préparation

• 1er exercice : comment se présenter en 

RDV commercial

• Focus sur la phase de découverte

• Focus outils de vente

• Travail à faire pour la session 2 : 

Création des supports de 

communication



• Validation du travail fait entre les 2 

sessions

• Focus sur les techniques de vente / 

argumentaire

• Exercice : mise en situation de 

présentation des produits à l’aide des 

supports 

• Notez les objections 

• Focus sur l’adaptation aux 

comportements clients (face au doute, 

l’absence, l’indécision)

• Travail de recherche pour la session 3



• Rappel des fondamentaux

• Conclure la vente : travail autour de la 

posture et du langage

• Entraînement 

• Temps d’échange 



ACADEMIE DE LYON

Contactez 

notre

équipe ACADEMIE DE GRENOBLE
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